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RISCHI E OPPORTUNITÀ
Ruolo dell’Insurtech



Investimenti in Insurtech
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Compagnie, Riassicuratori: 

ruolo chiave

Impatto sulla catena del valore

BIME Consulting
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INDIVIDUARE 
OPPORTUNITÀ

RELAZIONE 
CON I CLIENTI

OFFERTA DI 
PRODOTTI E SERVIZI

In collaborazione con
BIME Consulting

Insurtech a supporto delle vendite

Ambiti di supporto all’attività di vendita
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Quando serve una Strategia Digitale

Forze che impattano sul settore

Errori da non fare

BIME Consulting

Strategia digitale e sua esecuzione



INNOVAZIONE NELLE VENDITE

Mitigare i rischi del cambiamento

Cogliere le opportunità di crescita

BIME Consulting
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Supportiamo le reti vendita 
per la digital transformation

Alberto Baccari
CEO @ Namu Srl
scrivi@namu.iopowered by
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Avviato progetti con: Abbiamo vinto:

Selezionati tra i migliori in Italia 
per supportare agenti e reti vendita
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Il primo Customer Deal Management
Processo per la gestione della 
trattativa

Modello innovativo di 
gestione della rete vendita

Strumento di generazione e 
gestione delle opportunità 
commerciali

L’unico sul mercato che sfrutta le 
potenzialità dell’intelligenza 
artificiale

Abbiamo ideato e creato:
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In sintesi il venditore del futuro
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Una scommessa sugli esseri umani!

Crediamo nel successo degli 
Agenti!

Quelli in carne e ossa,
a cui vogliamo dare i Super 
Poteri!

Agiamo perchè non sia la 
tecnologia a sostituire 
l’uomo, ma ne soddisfi il 
fabbisogno.

Scommettiamo sugli 
esseri umani!

Con il nostro processo di produzione
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Dotiamo l'Agente di Super Poteri!

Colmiamo il GAP

tra i processi standard e le best practice, 

fornendo all'agente la strategia migliore

Ci addattiamo al venditore

grazie all'AI, comprendendo e migliorando 

il suo modello di vendita 

Supportiamo l'agente

ad essere più efficienti, efficaci e utilizzare 

in maniera semplice le potenzialità digitali

Aumentiamo le performance

con un sistema di feedback automatici 

che permettono di migliorare la 

strategia e azioni
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Report digitalizzazione 2018

Scarica il report 2018 sulla 
digitalizzazione della rete agenti 
sul sito www.namu.io
o 
vieni al nostro desk per 
richiederne l’invio diretto.
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Entriamo in contatto:

scrivi@namu.io
www.namu.io
linkedin e facebook

Alberto Baccari
CEO @ Namu Srl
alberto@namu.io

Alessandro Minetti
COO @ Namu Srl
alessandro@namu.io


