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PRIMO PIANO

Donnet 
disponibile a 
restare ceo   
Philippe Donnet si è mes-

so a disposizione per un terzo 
mandato alla guida del gruppo 
Generali. Ieri i consiglieri non 
esecutivi del Leone di Trieste 
hanno preso atto della dispo-
nibilità del group ceo e, alla 
luce di ciò, “hanno espresso 
apprezzamento per il lavoro 
svolto e i risultati conseguiti da 
Philippe Donnet, accogliendo 
favorevolmente tale disponi-
bilità in vista, nel caso in cui il 
consiglio uscente proceda alla 
presentazione di una lista per 
il rinnovo del consiglio, di una 
sua inclusione nella citata lista 
con il ruolo di amministratore 
delegato anche per il prossimo 
mandato”, si legge in una nota 
diffusa ieri sera. 

Ciononostante, la riconferma 
di Donnet non appare scontata. 
In seno al consiglio di Generali 
è entrata nel vivo la battaglia 
sulla governance con l’annun-
cio, lo scorso 11 settembre, del 
patto parasociale tra France-
sco Gaetano Caltagirone (che 
ha il 6% delle azioni) e Leonar-
do Del Vecchio (con una quota 
del 4,92%), che sono contrari a 
un terzo mandato per il ceo at-
tualmente in carica. Sul fronte 
opposto Mediobanca, princi-
pale azionista del Leone (con 
il 12,9%), a favore della cosid-
detta “lista del management”, 
cioè la lista presentata dal con-
siglio uscente e con Donnet an-
cora al timone della società. 

Per leggere la news comple-
ta, clicca qui.

B.M.

AGENTI

Giuseppe Sutera alla guida
degli agenti Italiana: un presidente 

in continuità
Il congresso della rappresentanza, svoltosi a Lazise dal 10 al 12 
settembre, ha eletto il 42enne agente palermitano, già vice del 

predecessore Massimo Uncini. Il neo presidente commenta con Insurance 
Daily la sua elezione

Il congresso del Gruppo Agenti Italiana Assi-
curazioni, svoltosi a Lazise (Verona) dal 10 al 12 
settembre, ha eletto un nuovo presidente: Giu-
seppe Sutera. Palermitano, classe 1979, suben-
tra a Massimo Uncini. Sutera fa parte del comita-
to di presidenza dal 2012 e nell’ultimo triennio ha 
ricoperto l’incarico di vice presidente.

Il presidente uscente, Uncini, resterà comun-
que all’interno del comitato di presidenza, di cui 
fanno parte anche Carmine Catena, Rosanna 
Fiorentino (vice presidente), Mirko Landi, Ema-
nuele Lonzi, Antonio Marciano, Riccardo Pensini, 
Alessandro Piconese, Alessandro Salvador, Ma-
rio Sias.

Al telefono con Insurance Daily, Giuseppe Su-
tera ha parlato di come si è svolto il congresso, 
esprimendo soddisfazione per il fatto che l’ap-
puntamento si è potuto svolgere, finalmente, in 
presenza. 

“Dopo tre anni piuttosto impegnativi – spiega Sutera – anche a causa della fusione tra 
Italiana Assicurazioni e Uniqa, che ha comportato un lavoro straordinario anche per le atti-
vità di rappresentanza, il mio predecessore Uncini ha preferito prendersi una pausa e mi ha 
chiesto di succedergli, cosa di cui sono molto felice”.

DIALOGO PROFICUO CON LA COMPAGNIA
Nel corso del congresso, prosegue Sutera, “è stato portato avanti un confronto con altri 

colleghi, che poi si è concluso con solo la nostra lista alla candidatura. Quindi abbiamo ri-
cevuto il consenso di tutti i colleghi presenti, e questo ci dà molta energia per il lavoro che 
andremo a svolgere come rappresentanza”. (continua a pag. 2)

Giuseppe Sutera, presidente Gruppo Agenti Italiana Assicurazioni

https://www.insurancetrade.it/insurance/contenuti/compagnie/11819/generali-philippe-donnet-e-ufficialmente-disponibile-per-un-nuovo-mandato
https://www.linkedin.com/groups/6592711/
https://www.linkedin.com/company/insurance-connect-s-r-l-/


2

N. 2012MERCOLEDÌ 15 SETTEMBRE 2021

(continua da pag. 1) Sutera sottolinea che il dialogo con la compagnia “è sempre 
proficuo”, e che Italiana Assicurazioni “ha storicamente un ottimo rapporto con la 
sua rete. È chiaro che il momento è complicato, anche vista la fusione con Uniqa e il 
periodo post-Covid che stiamo attraversando, ma siamo certi che il confronto potrà 
portare a buoni risultati e al miglioramento di alcune problematiche operative che al 
momento caratterizzano la nostra compagnia, ma che sono sicuramente superabili”.

IL RITORNO AI CONGRESSI IN PRESENZA
Come accennato, il congresso è stato fatto in presenza, su forte spinta del prece-

dente presidente Uncini, appoggiato da tutto il comitato di presidenza. L’alternativa 
sarebbe stata, così come hanno fatto altri gruppi agenti, quella di prorogare la com-
posizione attuale per un altro anno. “Abbiamo posticipato il congresso, inizialmente 
fissato per giugno, a dopo l’estate, con l’auspicio che la campagna vaccinale entrasse nel vivo. Le regole emanate dal governo il 
6 agosto – osserva Sutera – ci hanno confermato che con tutte le dovute regole e precauzioni (in primis green pass e mascherina 
obbligatorie) il congresso si sarebbe potuto fare. Lo abbiamo celebrato, devo dire, con grande soddisfazione di tutti, soprattutto 
per essere riusciti a rivederci di persona: c’è stata un’ottima risposta. È stato un appuntamento molto partecipato, con numeri 
ampiamente in linea con i precedenti congressi del gruppo agenti, con oltre 180 partecipanti presenti fisicamente in sala”. 

LA QUESTIONE DEL RINGIOVANIMENTO DELLA CATEGORIA
Sutera è anche il più giovane presidente del Gruppo Agenti Italiana. “È una cosa che non sapevo, e che mi è stata riferita. Io 

compio 42 anni il 18 settembre”. Per il futuro l’ambizione è anche quella di coinvolgere sempre di più i giovani agenti, “sebbene 
non ce ne siano molti in giro per l’Italia, l’età media della professione – ammette Sutera – si è alzata molto. Ad ogni modo, anche 
su spinta della nostra compagnia, l’idea è quella di coinvolgere sempre di più i giovani anche in ruoli di rappresentanza di alto 
livello e in ambiti tecnici, con la presenza attiva di agenti almeno under 40, visto che purtroppo di under 30 in giro ce ne sono 
molto pochi”. 

 Beniamino Musto
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https://www.insurancetrade.it/insurance/contenuti/agenda/11590/cyber-risk-come-affrontarli-secondo-qbe?utm_source=newsletter&utm_medium=daily&utm_campaign=2021-06_adv-QBE


3

N. 2012MERCOLEDÌ 15 SETTEMBRE 2021

PRODOTTI

Assimoco lancia NostroValore
Si tratta di una soluzione di investimento caratterizzata da una gestione finanziaria orientata alla 

sostenibilità e ai principi etici della Chiesa Cattolica

Il gruppo Assimoco ha presentato NostroValore Assimoco. 
Si tratta di una soluzione di investimento che si caratteriz-
za per una gestione finanziaria orientata alla sostenibilità e 
ai principi etici della Chiesa Cattolica definiti, all’inizio dello 
scorso anno, dalla Conferenza Episcopale Italiana (Cei) nel 
documento La Chiesa Cattolica e la gestione delle risorse fi-
nanziarie con criteri etici di responsabilità sociale, ambientale 
e di governance. La conformità a questi parametri, certificati 
attraverso l’analisi di Nummus.info, riguarda la componente 
unit-linked e la gestione separata: al momento, come spie-
ga un comunicato stampa, il prodotto di Assimoco “è l’unico 
sul mercato ad avere questa certificazione per entrambe le 
componenti”.

Nel dettaglio, la soluzione è collegata per il 60% alla ge-
stione separata Futura Protetto, che investe soprattutto in 
strumenti finanziari di natura obbligazionaria, e per il restan-
te 40% a un fondo interno di nuova costituzione chiamato 
Fondo Valore Bilanciato Assimoco.

I beneficiari, in caso di sopravvivenza dell’assicurato, han-
no diritto a un capitale pari al valore totale dell’investimento 
alla scadenza: il capitale relativo alla gestione separata non 
potrà mai risultare inferiore alla somma dei capitali inizia-
li investiti al netto di eventuali riscatti parziali effettuati nel 
corso del tempo. In caso di morte dell’assicurato, i benefi-
ciari riceveranno invece un capitale dato dalla somma dei 
capitali delle due componenti alla data del disinvestimento, 
oltre a un capitale aggiuntivo ottenuto moltiplicando gli im-

porti per un’aliquota di maggioranza che varia a seconda 
dell’età dell’assicurato al momento del decesso (10% fra 18 
e 39 anni, 5% fra 40 e 49 anni, 3% fra 50 e 59 anni, 1,5% fra 
60 e 69 anni, 1% fra 70 e 79 anni e 0,25% per età pari o su-
periore a 80 anni). Nel caso in cui l’assicurato sia in grado di 
attestare un buono stato di salute al momento della stipula, 
la compagnia garantisce che il capitale complessivamente 
liquidabile in caso di decesso non potrà mai essere inferiore 
alla somma dei capitali inizialmente investiti.

La soluzione prevede infine il versamento di un premio uni-
co non inferiore a 10mila euro, con la possibilità di effettuare 
versamenti aggiuntivi di importo minimo pari a 1.500 euro. Il 
contraente ha la possibilità al momento della sottoscrizione 
di scegliere, compatibilmente con l’età, la durata della poliz-
za tra un minimo di 10 anni e un massimo 30 anni.

https://www.cmtelematics.com/nuova-era-nellassicurazione-connessa/?utm_source=cmt-marketing&utm_medium=external&utm_campaign=icadvert
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EVENTI

I nuovi scenari dell’assicurazione property
“La sfida oltre l’emergenza” è il titolo del XIX Convegno Benpower, che si svolgerà il prossimo 15 ottobre 

a Milano (ore 10.30-13) e in diretta su Insurance Connect TV

I nuovi scenari dell’assicurazione property saranno il tema 
al centro del XIX Convegno Benpower intitolato La sfida ol-
tre l’emergenza, che si terrà il prossimo 15 ottobre dalle ore 
10.30 alle ore 13. Il convegno si svolgerà presso la Terrazza 
Martini di Milano e sarà trasmesso in diretta su Insurance 
Connect TV, media partner dell’evento. 

Un contesto in continua evoluzione
Il convegno prende spunto da una riflessione su quanto 

accaduto nell’ultimo anno e mezzo. La pandemia di Covid-19 
e l’intensificarsi dei fenomeni naturali dovuti ai cambiamenti 
climatici rappresentano nuove frontiere di sfida per la gestio-
ne dei danni in ambito property. In questo senso il sinistro 
rappresenta un banco di prova per l’intero sistema, una sorta 
di stress test per misurare la capacità di mappare i rischi e la 
tempestività nel gestire le fasi immediatamente successive 
al danno.  

Durante l’ultimo anno, in particolare, l’intera filiera della 
gestione dei danni property ha rivoluzionato il proprio modo 
di lavorare, accogliendo profondi cambiamenti nel contesto 
professionale, organizzativo e sociale, in cui entrano in gioco 
elementi nuovi come la trasformazione digitale, la ricerca di 
standard condivisi e la proposta di nuovi modelli operativi. 
Inoltre sono stati avviati progetti integrati tra diverse figure 
professionali, che hanno dato vita a strutture multidisciplina-
ri, dove a fare la differenza saranno sempre di più non solo la 
specializzazione ma anche il fattore umano. 

Nel corso del convegno si parlerà dei programmi avviati 
in un’ottica di soluzione complessiva dell’emergenza, e de-

gli strumenti operativi messi in campo per affrontare eventi 
sempre più ricorrenti come le catastrofi naturali. Si parlerà 
inoltre delle nuove dinamiche nella relazione con il cliente e 
delle aspettative del settore nei confronti del risanatore. 

Il programma del convegno
Al convegno interverrà un panel eterogeneo, composto 

da assicuratori, periti, broker, bonificatori e associazioni del 
settore. Aprirà i lavori Maria Carolina Balbusso, responsabi-
le marketing e comunicazione di Benpower, che introdurrà i 
principali temi della giornata. A seguire ci sarà un confronto 
sulle nuove emergenze property: alla discussione, moderata 
da Maria Rosa Alaggio, direttore delle testate di Insurance 
Connect, parteciperanno Ellen Bertolo, head of claims di Aon 
Italia; Giuseppe Degradi, consigliere di Aipai; Michele Grilli, 
responsabile sinistri di Sara Assicurazioni; Andrea Gualtiro-
lo, head of large property claims di Axa Italia; Nicola Man-
cino, responsabile di Allianz Global Corporate & Specialty; 
Renato Vecchio, direttore assicurativo e risk management di 
Benpower.

Ci sarà anche spazio per un intermezzo in cui si appro-
fondirà il ruolo dell’insurtech per lo sviluppo del settore: ne 
parlerà Gerardo Di Francesco, founder & general secretary 
dell’Italian Insurtech Association. 

La discussione proseguirà con una seconda tavola roton-
da, sempre moderata da Maria Rosa Alaggio, incentrata 
sul rapporto con il cliente. Alla discussione parteciperanno 
Marcella Accoto, southern region cluster claims manager di 
Chubb Italy; Lucio Silvio Casati, country head of risk engi-
neering di Zurich Italia; Dario Cincotti, presidente di Cincot-
ti & Company; Vincenzo Cirasola, presidente di Anapa Rete 
ImpresAgenzia; Sergio Ginocchietti, dirigente responsabile 
liquidazione property di UnipolSai; Luigi Viganotti, presiden-
te di Acb.   

La conclusione della giornata sarà affidata a Massimo Mi-
chaud, presidente di Cineas, il quale parlerà dell’evoluzione 
nell’approccio alla mitigazione del rischio. 

Si segnala che ai periti che seguiranno e supereranno il 
test finale verranno attribuiti 2 crediti formativi Icmq Cersa. 

La partecipazione on line all’evento è gratuita.
Per registrarti clicca qui.

mailto:alaggio%40insuranceconnect.it?subject=
mailto:redazione%40insuranceconnect.it?subject=
mailto:info%40insuranceconnect.it?subject=
https://www.insurancetrade.it/insurance
https://www.insuranceconnect.tv/la-sfida-oltre-lemergenza-convegno-benpower/?utm_source=newsletter&utm_medium=daily&utm_campaign=2021-09-15-notizia
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OPENING SESSION: 9 GIUGNO 2021

Nella ricerca di nuovi modelli di business da parte delle compagnie, gli intermediari si confermano come referente centrale per una relazione di qualità con il cliente e per la proposizione 
di un’o�erta assicurativa evoluta. 
Il convegno ha l’obiettivo di de�nire il valore di un canale distributivo che, tra bisogno di e�cienza, di sempli�cazione,  di maggiori competenze e proattività commerciale, è condotto a 
fare leva su tutti i suoi punti di forza per distinguersi in uno scenario competitivo  sempre più complesso. 

7 OTTOBRE 2021   |   9:00 - 17:00

LA FORZA
DEGLI INTERMEDIARI

Palazzo delle Stelline - Corso Magenta, 61 - Milano

I punti di forza degli intermediari
Problematiche e nodi da sciogliere per l’evoluzione della categoria
Lo scenario competitivo e il contributo dei diversi canali distributivi
La nuova �sionomia del cliente
Normativa e tutela del cliente: l’importanza della sempli�cazione
La collaborazione (o competizione) tra canale �sico e canale digitale
Compagnie assicurative e capacità distributiva: quale contributo dagli intermediari?
L’evoluzione del modello distributivo, dalla gestione dei dati alla proattività commerciale
I nuovi parametri del rapporto tra compagnie e intermediari
Formazione e iniziative per l’evoluzione del concetto di consulenza
Tecnologia, servizio e competenze: come distinguersi dal resto del mercato

Il convegno si propone di analizzare:

O�cial sponsor 

Main sponsor 

ISCRIVITI ALL’EVENTO CLICCANDO QUI

in partnership con

https://www.insurancetrade.it/insurance/contenuti/agenda/11795/la-forza-degli-intermediari?utm_source=newsletter&utm_medium=daily&utm_campaign=programma-convegno-intermediari-2021
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09.00 – 09. 30

PROGRAMMA

REGISTRAZIONE

QUALE RILEVANZA PER LE RETI AGENZIALI?
- Giorgio Lolli, manager mercato �nanza di Scs Consulting

TECNOLOGIA E INTERMEDIARI: COME VINCERE LA SFIDA DEL FUTURO
- Andrea Balestrino, direttore commerciale di Prima Assicurazioni

STRATEGIE PER LO SVILUPPO DELLA CAPACITÀ DISTRIBUTIVA
- Luca Filippone, direttore generale di Reale Mutua
- Alberto Tosti, direttore generale di Sara Assicurazioni

LA CENTRALITÀ DEGLI INTERMEDIARI NEL MODELLO DI SERVIZIO AL CLIENTE
- Lorenzo Sapigni, direttore generale per l’Italia di Cgpa Europe rappresentanza generale per l’Italia

CLIENTI E INTERMEDIARI ALLA RICERCA DI UN’OFFERTA ADEGUATA E COERENTE
- Antonio Pinto, dirigente di Confconsumatori 

Co�ee break

Tavola Rotonda – LA TUTELA DEL CLIENTE TRA NORMATIVA E NUOVI SCENARI COMPETITIVI
- Vincenzo Cirasola, presidente di Anapa Rete ImpresAgenzia
- Luca Franzi De Luca, presidente di Aiba
- Claudio Demozzi, presidente di Sna
- Umberto Guidoni, co-direttore generale di Ania
- Roberto Novelli, responsabile u�cio segreteria di presidenza e del consiglio di Ivass
- Luigi Viganotti, presidente di Acb

Q&A

Pausa pranzo

L’EVOLUZIONE DELLA COOPERAZIONE TRA COMPAGNIA E RETE AGENZIALE
- Michele Colio, head of retail distribution di Zurich Italia
- Enrico Ulivieri, presidente del gruppo agenti Zurich

SOLUZIONI PER NUOVI BISOGNI DI PROTEZIONE
- Vincenzo Latorraca, amministratore delegato di Global Assistance

Tavola Rotonda – OPERATIVITÀ, GESTIONE DEI DATI, COMPETENZE: COME SONO CAMBIATI GLI INTERMEDIARI?
- Massimo Agrò, direttore rete agenti di Axa Italia
- Ennio Busetto, presidente dell’Associazione agenti Allianz
- Laura Puppato, vice presidente di Agit
- Enzo Sivori, comitato dei presidenti di Aua 

PREVENDITA E RAPPORTO CON IL CLIENTE, IL SUPPORTO DELLA TECNOLOGIA INNOVATIVA
- Matteo Tagliabracci, amministratore di Netlevel

LA GESTIONE DELLA RETE SECONDARIA
- Dario Piana, presidente del Comitato dei gruppi agenti di Sna
- Sebastiano Spada, presidente di Ulias

LA CONSULENZA DI VALORE
- Michele Anzalone, direttore generale di Area Broker & QZ
- Roberto Conforti, presidente di Uea
- Ezio Peroni, responsabile distribution di Alleanza Assicurazioni
- Angela Rebecchi, general manager, QBE SA/NV, Rappresentanza Generale per l’Italia

SOCIAL SELLING PER ASSICURATORI
- Gianluigi Bonanomi, formatore

Q&A

Chiusura lavori

09.30 – 09. 50

09.50 – 10. 10

10.10 – 10. 30

10.30 – 10. 50

10. 50 – 11.10

11. 30 – 12.45

14.00 – 14.20

14.20 – 14.40

14.40 – 15.20

15.20 – 15.40

15.40 – 16.00

16.00 – 16.30

16.30 – 16.50

11.10 – 11.30

12.45 – 13.00

13.00 – 14.00

16.50 – 17.00

17.00

LA FORZA DEGLI INTERMEDIARI

CONVEGNO 
7 OTTOBRE 2021   |   9:00 - 17:00


