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PRIMO PIANO

Solvency II,
i nodi

da sciogliere  
L’avvio di Solvency II presen-

ta ancora dei nodi da sciogliere. 
Li ha elencati, durante la confe-
renza sull’attuazione del nuovo 
regime, il presidente dell’Ivass, 
Salvatore Rossi, secondo cui 
occorre stimolare un profondo 
cambiamento culturale nel set-
tore assicurativo: “il passaggio 
dall’approccio statico di Sol-
vency I, basato su dati storici, 
a uno prospettico come quello 
di Solvency II è rivoluzionario”. 
Tra i temi elencati da Rossi, l’in-
formativa al mercato: “le nuove 
regole potranno consentire di 
conoscere la posizione finan-
ziaria di un assicuratore con un 
livello di dettaglio senza prece-
denti”; anche se “la complessità 
che caratterizza il nuovo regime 
solleva questioni che vanno 
affrontate”. Ma il presidente 
dell’Ivass evidenzia anche le 
sfide più ampie a livello globa-
le, in particolare su due fronti: 
l’innovazione tecnologica e il 
contesto di bassi rendimenti fi-
nanziari. “Quanto velocemente 
le nuove tecnologie scompa-
gineranno gli attuali modelli di 
business? Fino a quando le po-
litiche monetarie manterranno i 
tassi di interesse ai livelli attuali, 
o anche più bassi?”, si chiede 
Rossi. “Quello che è certo – ha 
chiosato – è che l’intero mondo 
assicurativo ne è scosso fin nel-
le fondamenta”. 

Un più ampio approfondi-
mento sulla conferenza dell’I-
vass sarà pubblicato su Insuran-
ce Daily di domani.

Beniamino Musto

Reale group lancia
una nuova polizza vita multiramo 

Distribuita da Reale Mutua e da Italiana Assicurazioni, è una sintesi tra le 
caratteristiche di una unit linked e la protezione di capitale di una gestione 
separata 

Per rispondere al prolungato contesto economico di tassi di 
rendimento molto bassi e al bisogno di sicurezza dei risparmia-
tori, Reale group ha messo a punto per Reale Mutua e Italiana 
Assicurazioni un nuovo prodotto che presenta soluzioni di inve-
stimento di alta qualità e vantaggi concreti. Presso la rete Reale 
Mutua sarà distribuito con il nome di Dual Plus Reale, mentre in 
quella di Italiana si chiamerà Tetris.

Dual Plus Reale/Tetris è uno strumento di risparmio a premio 
unico con versamenti aggiuntivi, che offre la possibilità di diver-
sificare, beneficiando sia dell’affidabilità tipica di una gestione 
separata sia delle opportunità di crescita proposte dai mercati 
tramite i fondi interni di tipo unit linked. È possibile individuare la 
composizione più vicina alle proprie esigenze e alla propria pro-
pensione al rischio, suddividendo il premio tra la gestione sepa-
rata Obiettivo capitale e i cinque fondi assicurativi interni di tipo 
unit linked:, linea Controllata, linea Obbligazionaria, linea Bilan-
ciata Attiva, Impresa Italia e linea Mercato Globale per quanto ri-
guarda Dual Plus Reale; linea Obbligazionaria, linea Stabile, linea 
Bilanciata Vivace, linea Bilanciata Aggressiva e azionaria Indici, 
per quanto concerne Tetris. 

Le linee sono gestite da Banca Reale e sono state selezionate “per poter offrire la più ampia scelta 
a livello di comparti di asset finanziari, di distribuzione geografica e di tipologia di gestione”, spiega 
una nota di Reale group.

Dual Plus Reale/Tetris, inoltre, consente di preservare nella gestione separata parte di quanto rag-
giunto nei fondi unit con l’opzione di switch automatico. Alla sottoscrizione del contratto o in un 
momento successivo, attivando questa opzione, il sistema trimestralmente sposterà nella gestione 
separata il rendimento, che risulterà superiore alla soglia prefissata, registrato da ogni singolo fondo. 
All’emissione, e nel corso della durata contrattuale il prodotto permette di ripartire il proprio capitale 
in modo flessibile: liberamente o secondo i profili commercialmente proposti, con la possibilità di 
attivare o disattivare il meccanismo di switch automatico.

(continua a pag. 2)
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(continua da pag. 1)
“L’attuale contesto economico – spiega Luca Filippone, direttore generale 

di Reale Mutua – che offre minori opportunità di rendimento per gli investito-
ri, ha stimolato le compagnie assicurative a ricercare soluzioni alternative alle 
tradizionali forme di risparmio assicurativo legate esclusivamente alle gestioni 
separate. In tale prospettiva, la nostra nuova polizza vita multiramo coniuga, con 
flessibilità, le caratteristiche delle polizze unit linked agli strumenti di gestione 
separata, al fine di permettere ai nostri soci/assicurati di ottenere rendimenti 
soddisfacenti, continuando a garantire loro la sicurezza degli investimenti”. 

Anche secondo il direttore generale di Italiana Assicurazioni, Andrea Berta-
lot, il prodotto è la risposta all’attuale contesto economico, caratterizzato da mi-
nori opportunità di rendimento: “un prodotto che, con flessibilità, garantisce e 
protegge l’investimento dei nostri assicurati, ancorandolo nel tempo ai risultati 
di una gestione separata e, con l’obiettivo di migliorarne la redditività, utilizza il 
trend dei mercati finanziari per la rivalutazione del capitale”. 

Beniamino Musto

Il reato di omicidio stradale è legge  
Il Senato ha approvato ieri il ddl con un voto di fiducia. Fondazione Ania: atto di responsabilità da parte
del governo  

“Sono molto felice che il Parlamento abbia approvato la legge. Spero che possa 
essere un incentivo a ciascuno di noi per essere più prudenti alla guida”. È questo 
il commento del presidente del Consiglio, Matteo Renzi, all’indomani dell’approva-
zione al Senato della legge che istituisce il reato di omicidio stradale.

La camera alta ha votato la fiducia al ddl con 149 voti favorevoli, tre contrari e 
15 astenuti. 

Da oggi, l’omicidio stradale colposo è un reato separato, le cui pene cambieran-
no: da due a sette anni di reclusione per chi commette il reato violando il codice 
della strada; da otto a 12 anni per chi causa la morte di una persona guidando in 
stato di ebbrezza (tasso alcolemico oltre 1,5 grammi) o sotto effetto di droghe; 
mentre da cinque a 10 anni rischia chi sarà trovato con un tasso alcolemico supe-
riore a 0,8 grammi per litro, oppure abbia guidato con eccesso di velocità, contro-
mano, senza rispettare i semafori, facendo sorpassi e inversioni a rischio. 

In generale, le pene aumentano se il guidatore non ha la patente (o gli è stata 
revocata o sospesa) o non ha l’assicurazione valida. Qualora nell’incidente ci fosse 
più di una vittima, è previsto un aumento della pena fino al triplo del massimo. Nel caso in cui il conducente, responsabile di un omicidio 
stradale colposo, si sia dato alla fuga, la pena è aumentata da un terzo a due terzi e non può essere inferiore a cinque anni. La pena massi-
ma, sommando tutte le aggravanti, potrà arrivare fino a 30 anni.   

Stretta anche per quanto riguarda le lesioni. Il guidatore colto ubriaco o sotto effetto di droghe rischia da tre a cinque anni se causa 
lesioni gravi e da quattro a sette per quelle gravissime. 

Tra le altre novità, infine, la patente potrà essere revocata da cinque a 30 anni, mentre per il nuovo reato sono previsti il raddoppio della 
prescrizione e l’arresto in flagranza nei casi più gravi (tasso alcolemico alto o assunzioni di droga). Il giudice, poi, potrà ordinare il prelievo 
di campioni biologici ma, nei casi ritenuti urgenti, il prelievo può essere disposto anche dal Pm.

“È un giorno storico per la sicurezza stradale in Italia, per le vittime della strada e per i loro familiari”, ha commentato il presidente della 
Fondazione Ania, Aldo Minucci. “Il fatto che il governo abbia voluto porre la fiducia sul provvedimento – ha concluso Minucci – è un atto 
di responsabilità, che pone fine ai continui rimpalli e alle discussioni su un tema molto sentito dai cittadini”. 

Fabrizio Aurilia
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Axa Mps lancia Quick 
Quotation per Guidare protetti 

La quotazione rapida è un ulteriore passo verso un 
totale processo di digitalizzazione dell’offerta dedicata ai 
clienti della banca Monte dei Paschi

Axa Mps lancia Quick Quotation per ricevere la quotazione veloce per il 
prodotto Guidare protetti, la soluzione Rc auto ideata dalla joint venture tra 
la compagnia e la banca senese. Si può utilizzare la quotazione del premio 
direttamente dal sito della banca, sia in modalità desktop sia mobile. 

L’applicazione funziona come la maggior parte di quelle già note sul 
mercato (occorre inserire numero di targa del veicolo, data di nascita e 
codice fiscale del proprietario), ma rappresenta un’innovazione nel settore 
bancassicurativo. “La quotazione rapida – si legge in una nota di Axa Mps 
– è un ulteriore passo verso un totale processo di digitalizzazione dell’of-
ferta dedicata ai clienti della banca”. 

Per i clienti già attivi attraverso l’home banking è già possibile acquistare 
on line la polizza Rca attraverso la piattaforma PasKey internet banking di 
Mps. Sul sito si possono selezionare anche tutte le garanzie accessorie.

Fabrizio Aurilia

Unat, fiducia confermata
alla presidente Musto

Lo scorso 1° marzo si è riunita, a Milano, l’assemblea straordinaria di 
Unat, gruppo agenti – Generali Italia. Presente il 93% degli associati, che 
hanno confermato la fiducia attribuita alla presidente Mariagrazia Musto.

All’ordine del giorno, spiega una nota dell’associazione, “l’analisi del 
momento di grande criticità, dove in chiusura del processo di migrazio-
ne delle reti distributive nel progetto Generali Italia, perdurano, irrisolte, 
tutta una serie di carenze e anomalie incompatibili con un vero processo 
di integrazione”.

Dopo un ampio e vivace dibattito, e l’analisi del nuovo sistema di in-
centivazione proposto dalla compagnia, l’assemblea ha confermato pieni 
poteri alla presidenza e al consiglio direttivo “per la tutela degli interessi 
degli associati e la salvaguardia della redditività delle singole agenzie”.

Una copertura 
per la cura degli animali 

domestici 
Al progetto, che garantisce il futuro degli 
amici a quattro zampe in caso di invalidità o 
di improvviso decesso del proprietario, hanno 
aderito MetLife, Mida e l’Enpa 

Tutti gli animali domestici sono ormai parte integran-
te delle famiglie, importanti compagni di vita per anziani 
e bambini, validi aiuti per le persone disabili. A partire da 
questo presupposto di base nasce il progetto Sempre Amici 
– Protezione Futuro: la polizza assicurativa che garantisce la 
gestione e il mantenimento dell’animale in caso di ricovero, 
di invalidità permanente totale o decesso da infortunio del 
proprietario. La soluzione è un prodotto assicurativo Met-
Life, nato dalla sinergia con Mida Broker. 

La polizza permette di designare una persona di fiducia 
o un’organizzazione no-profit che si prenda cura dell’anima-
le in caso di impossibilità del proprietario di occuparsene, 
offrendo supporto sotto forma di indennizzo economico 
e buoni acquisto spendibili in prodotti indispensabili per il 
suo accudimento. Al progetto ha contribuito anche l’Enpa 
(ente nazionale protezione animale) nel definire i bisogni a 
cui il prodotto risponde, identificati attraverso un’indagine 
– condotta tra un vasto numero di possessori di animali do-
mestici – sui timori e le ansie rispetto al futuro dei propri 
fedeli compagni. 

Renato Agalliu
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09.00 - 09.30  –  Registrazione

09.30 - 10.00  –  Le scelte per l’assicurazione del futuro
Matteo Carbone, principal di Bain & Company Italia

10.00 - 10.20  –  Quali leve per crescere? 
Intervista a Dario Focarelli, direttore generale di Ania

10.20 - 10.40  –  Dall’IT al valore dell’impresa
Natalia Antongiovanni, business development officer di Icg 

10.40 - 11.00  –  L’innovazione secondo Aviva Italia
Louis Roussille, direttore marketing, communication & digital di Aviva Italia

11.00 - 11.30  –  Coffee break

11.30 - 11.50  –  Big data e analytics per il mondo assicurativo
Valerio Momoni, direttore marketing e sviluppo prodotti di Cerved

11.50 - 13.00  –  TAVOLA ROTONDA: Prodotti, canali distributivi e messaggi al cliente
Federica Alletto, direttore commerciale e marketing di Genertel
Marco Brachini, direttore marketing di Sara Assicurazioni
Giorgio Chiovato, chief back office, sales officer di Ergo Italia
Marco Mazzucco, direttore distribuzione, marketing e brand di gruppo, Reale Group
Marco Rossi, head of sales and marketing di Das
Elisabeth Cellie, responsabile marketing e formazione reti di Assimoco

13.00 - 14.00  –  Pranzo

14.00 - 14.20  –  Multicanalità, vero strumento per la fidelizzazione
Enrico Fermi, business developer executive area insurance di Dedagroup

14.20 - 14.40  –  Dalla consulenza alla qualità per l’assicurato
Sergio Sorgi, vice presidente di Progetica

14.40 - 15.20  –  Il ruolo dell’IT
Matteo Carbone, principal di Bain & Company Italy
Giulio Coraggio, partner di Dla Piper
Vittorio Giusti, chief operating officer di Zurich Italia

15.20 - 15.40  –  Il settore alla ricerca di nuovi talenti
Aldo Minucci, presidente di Irsa

15.40 - 16.00  –  La centralità del cliente e l’ottimizzazione delle informazioni
Giovanni Brunoro, senior sales account executive di Kofax Italia

16.00 - 17.00  –  TAVOLA ROTONDA: Gli strumenti dell’innovazione: strategie di sviluppo a confronto 
Andrea Battista, amministratore delegato di Eurovita
Yuri Narozniak, vice direttore generale di Groupama Assicurazioni
Alessandro Scarfò, amministratore delegato di Intesa Sanpaolo Assicura
Giuseppe Turchetti, scuola superiore Sant’Anna di Pisa

Chairman Maria Rosa Alaggio, Direttore di Insurance Review e Insurance Magazine
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